CAPITULO V

LA LEY DEL INTERES

Pasemos ahora a la ley del interés, recordando dos cosas, sobre
las cuales hemos llamado antes la atencién; a saber: '

Primera. Que el capital no emplea al trabajo, sino que el trabajo
emplea al capital.

Segunda. Que el capital no es una cantidad fija, sino que siem-
pre puede ser aumentado o disminuido: primero, por la mayor
o menor aplicacién de trabajo a la produccién de capitzl; y se-
gundo, por la conversibn de riqueza en capital o de capital en
riqueza, pues siendo el capital tnicamente riqueza aplicada de
cierta manera, riqueza es el vocablo més amplio y abarcador.

Es claro que, bajo condiciones de libertad, el maximo que
pueda darse por el uso del capital serd el aumento que produzca,
y el minimo o cero ser4 la reposicién del capital; porque, por cima
de aquel punto, €l tomar capital a préstamo implicaria una pérdida,
y por bajo del otro no se conservaria el capital.

-Observemos de nuevo que lo que fija este méximo no es, como
descuidadamente dicen algunos escritores, la mayor eficacia que
la adaptacion del capital a una especial forma o uso da al trabajo,
sino el promedio del poder de aumento que corresponde al capital
en su generalidad, El poder de emplearse en formas provechosas
es un poder del trabajo que el capital, en cuanto capital, no
puede alegar ni compartir, Un arco y flecha colocarén a un indio
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en condiciones de matar, por ejemplo, un bufalo todos los dias,
mientras con palos y piedras dificilmente podria matar uno por
semana; pero e! armero de la tribu no puede reclamar del caza-
dor seis de cada siete bifalos que mate, como recompensa por el
uso del arco y flechas; tampoco el capital invertido en una
fabrica de pafios daré al capitalista la diferencia entre el produc-
to de la fabrica y lo que la misma cantidad de trabajo obtendria
con el torno de hilar y el telar a mano. Cuando Guillermo tomé
prestado un cepillo a Santiago, no obtuvo con ello la ventaja de
la mayor eficacia que el trabajo tiene al emplear el cepillo para
alisar tablas, con respecto a la que tenia cuando se alisaban con
una concha o pedernal. El progreso del saber ha hecho que la
-ventaja implicada por el uso de los cepillos sea propiedad y
poder comunes del trabajo. Lo que aquél obtiene de Santiago e3,
simplemente, la ventaja que el elemento de un afio de tiempo
daria a la posesi6n de tanto capital como el cepillo representa.
‘Ahora bien, si las fuerzas vitales de la Naturaleza que dan
una ventaja al elemento tiempo son la causa del interés, parece
seguirse que este tipo méiximo del interés serd determinado por la
energfa de dichas fuerzas y la extensién con que estin consagra-
das a producir. Pero aunque las fuerzas reproductivas de la Na-
turaleza parecen variar enormemente, como, por ejemplo, entre
el salmén, que pone miles de huevos, y la ballena, que pare un
sblo ballenato a intervalos de -afios; entre el conejo y el elefante,
el cardo silvestre y el pino gigante de California, parece, por la
manera de conservarse el equilibrio natural, que entre las fuerzas
reproductivas y destructoras de la Naturaleza existe una relaci6n
que, de hecho, lleva el principio de aumento a un nivel uniforme.
Dentrv de estrechos limites, el hombre tiene poder para pertur-
bar este equilibrio, y, modificando las condiciones naturales, puede
aprovecharse, a voluntad, de la diferente energia de la fuerza
reproductiva de la Naturaleza. Pero, cuando lo hace, del ancho
campo de sus deseos surge otro principio, que trae al incremento
de la riqueza una relacién y equilibrio anilogos al que en la
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Naturaleza tiene lugar entre las diferentes formas de la vida.
Esta ecuacién se manifiesta por medio del valor. Si, en un pafs
adecuado para ambos propésitos, establezco una cria de conejos
y otro se dedica a la cria caballar, mis conejos, mientras no se
alcance el limite natural, pueden aumentar més rapidamente que
los caballos. Pero mi capital no crecerd mis de prisa, porque el
efecto de los diferentes tipos.de aumento seri disminuir el valor
de los conejbs, comparado con el de los caballos, y aumentar el
valor de los caballos, comparado con el de los conejos.

Aunque de este modo la diferente energia de las fuerzas vita-
les de la Naturaleza llega a la uniformidad, en los diversos grados
de desarrollo social puede haber una diferencia en cuanto a la
extensién relativa con que estas fuerzas contribuyen a la produc-
cién total de riqueza, Pero sobre esto hay que hacer dos obser-!
vaciones. En primer lugar, aunque en un pais como Inglaterra,
en la total produccién de riqueza, la parte correspondiente a las

manufacturas ha aumentado mucho relativamente a la parte co-

rrespondiente a la agricultura, se debe observar, sin embargo, que,
en medida muy grande, esto sélo es cierto en cuanto a la division
politica o geogréfica, y no respecto a la comunidad productora.
Porque las comunidades productoras no estin limitadas por las
divisiones politicas, ni deslindadas por las montafias y los mares.
Sélo estin limitadas por el 4mbito de sus cambios; y la relacién
que, en la economia productora de Inglaterra, la agricultura y
la ganaderia guardan con las manufacturas, se equilibra con Iowa
e Nlinois, con Tejas y California, con el Canad4 y la India, con
Queensland y el Béltico; en fin, con todos los paises a los cuales
se extiende el intercambio universal de Inglaterra. Ademds, hay
que observar que, aunque, en el progreso de la civilizacién, la
tendencia es al relativo aumento de las manufacturas comparado
con la agricultura y, por consiguiente, a una proporcionalmente
menor apelacién a las fuerzas reproductivas de la Naturaleza, sin
embargo, esto va acompafiado de una correspondiente extensién
en los cambios y, por lo tanto, de mayor llamamiento al poder de




202 LAS LEYES DE LA DISTRIBUCION LIBRO III

aumento que asi nace. De este modo, en gran parte, y tal vez
hasta ahora completamente, tales tendencias se nivelan entre si
y preservan el equilibrio que fija el promedio de aumento o tipo
normal del interés.

Ahora bien, este tipo normal del interés, que esti entre el

necesario maximo y el necesario minimo de ganancia para el
capital, tiene que ser tal, sea el que tuere, que, todo considerado
(el sentimiento de seguridad, el deseo de acumular, etc.), la re-
muneracién del capital y la del trabajo sean iguales, es decir,
saca resultados ignalmente atractivos al esfuerzo o sacrificio que
implican. Es quiz4 imposible fijar este punto, puesto que, habi-
tualmente, los salarios se miden en cantidad y el interés se mide
en una proporcién; pero si suponemos que una cantidad dada
de riqueza sea €l producto de una determinada cantidad de tra’
bajo, cooperando durante un tiempo dado con una suma de
capital, la proporcién en que el producto se repartiri entre el
trabajo y el capital podrd servir de comparacion. Ha de haber
un punto en que, o mejor dicho, alrededor del cual, el tipo del
interés ha de tender a fijarse; pues a menos que este equilibrio
se realice, el trabajo no aceptara el uso del capital,o el capital no
se pondré a disposicién del trabajo. Porque trabajo y capital no
son sino formas diferentes de una misma cosa: del esfuerzo hu-
mano. El capital es producido por el trabajo; es Ginicamente tra-
bajo fijado en la materia, trabajo almacenado en ésta para liber-
tarlo cuando se necesite, como el calor del sol almacenado en el
carbén es libertado en el horno. El uso del capital en la produc-
cién es, por consiguiente, sblo una forma de trabajo. Como el
capital solamente puede ser usado consumiéndolo, su uso es un
gasto de trabajo, y para conservar el capital, su produccién por
el trabajo tiene que compensar su consumo como auxiliar del
trabajo. Por esto el principio que, bajo las circunstancias permi-
tidas por la libre competencia, obra conduciendo los salarios a
un patrén comin y los beneficios a una igualdad sustancial —el
principio de que los hombres procuran satisfacer sus deseos con
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¢l menor esfuerzo—, tiende a establecer y conservar este equili-
brio entre el salario y el interés.

Esta relacién natural entre el interés y los salarios —este equi-
librio en que ambos representaran iguales utilidades para iguales
esfuerzos— puede establecerse en una forma que sugiere una
relacién de oposicion; pero esta oposicién es sélo aparente. En
una compaiiia comercial entre Dick y Harry, el convenio de que
Dick reciba una cierta proporcién de los beneficios implica que
la parte de Harry sea menor o mayor, segiin que la de Dick sea
mayor o menor; pero donde, como sucede en este caso, cada uno
obtiene tan sélo la parte que aporta al fondo comin, el aumento
de la parte del uno no disminuye lo que el otro recibe.

Y fijada esta relacidn, es evidente que el interés y los salarios
deben subir y bajar juntos, y que el interés no puede elevarse sin
aumentar el salario, ni bajar el salario sin deprimir el interés. Si
el salario baja, el interés ha de bajar también en proporcién, pues
de lo contrario, convertir el trabajo en capital serd mas provecho-
so que aplicarlo directamente; al par que, si el interés baja, los
salarios deben bajar proporcionalmente, o de lo contrario, el in-
cremento del capital se detendra.

. No hablamos, por supuesto, de determinados salarios ni de
determinado interés, sino del tipo general de los salarios y del
tipo general del interés (entendiendo siempre por interés la utili-
dad que el capital puede obtener, menos el seguro y los salarios
de superintendencia). En algiin caso. particular, o en alguna ocu-
pacioén especial, se puede impedir la tendencia del salario e interés
a un equilibrio; pero entre el tipo general de los salarios y el tipo
general del interés, esta tendencia debe obrar siempre. Porque si
bien en un ramo determinado de la produccién se puede trazar
con claridad la linea divisoria entre los que suministran trabajo y
los que suministran capital, sin embargo, hasta en'los paises donde
existe distincién m4s rigida entre la clase general de trabajadores
y la de capitalistas, estas dos clases se funden por gradaciones
insensibles, y en los puntos extremos donde ambas confluyen en
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las mismas personas, la interaccién que restaura el equilibrio o,
mejor dicho, que impide que se altere, puede obrar sin dificultad,
cualesquiera que sean los obsticulos existentes donde la separa-
cién es completa. Y ademis debe recordarse, segin se ha dicho
antes, que el capital no es sino una parte de la riqueza; que se
distingue de la riqueza general sélo por el objeto a que se aplica,
y por eso la masa general de riqueza produce sobre las relaciones
del capital y del trabajo un efecto regulador semejante al del
volante sobre el movimiento de una méquina, tomando capital
cuando sobra y devolviéndolo cuando falta, del mismo modo que
un joyero puede dar diamantes a su mujer para que los use,
cuando tiene existencias superabundantes, y ponerlos en el esca-
parate otra vez, cuando sus existencias disminuyen. Asf, cualquiel;
tendencia del interés a elevarse hasta traspasar el equilibrio con
el salario, debe de originar inmediatamente no sélo una tenden-
cia a dirigir trabajo hacia la produccién de capital, sino también
a la aplicacién de riqueza a los usos de capital; mientras que
toda tendencia de los salarios a elevarse hasta traspasar el equi-
librio con el interés, tiene que engendrar de igual manera no s6lo
una tendencia a apartar trabajo de la produccién de capital,
sino también a disminuir la proporcién del capital, desviando de
su uso productivo a otro no productivo algunos de los articulos
de riqueza de que el capital se compone.

En resumen: entre el salario y el interés hay cierta relacién o
proporcién, fijada por causas que, si no absolutamente firmes,
cambian lentamente, por las cuales suficiente cantidad de trabajo
se convertiri en capital para suministrar el que la produccién
demande, segin el grado de conocimientos, estado de las artes
productoras, densidad de poblacién, clase de ocupaciones, varie-
dad, extensién y rapidez de los cambios; y esta relacién o pro-
porcién es mantenida. constantemente por la accién reciproca del
trabajo y el capital; de aqui que el interés suba y baje con el
alza y baja de los salarios. -

Por ejemplo: el precio de la harina es determinado por el
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precio del trigo y el coste de la molienda. El coste de la molienda
varia lentamente y poco, siendo la diferencia, hasta en grandes
intervalos, apenas perceptible; mientras que el precio del trigo
varia con frecuencia y mucho. Por esto decimos correcta-
mente que el precio de la harina depende del precio del trigo.
O estableciendo la proposicién en la misma forma anterior: hay
cierta relacién o proporcion entre el valor del trigo y el de la
harina, fijada por el coste de la molienda, y esta relaciéon o pro-
porcién se mantiene constantemente por la accién reciproca entre
la demanda de harina y la oferta de trigo; de aqui que el precio
de la harina suba y baje al mismo tiempo que ei del trigo.

O bien, abandonando el eslabén que los une, el precio del
trigo, decimos que el precio de la harina depende del caricter de
las estaciones, de las guerras, .etc.; de manera que podemos esta-
blecer la ley del interés en una forma que la enlace directamente
con la ley de la renta, diciendo que el tipo general del interés
serd determinado por el rendimiento del capital en la tierra mas
pobre a que el capital se aplique libremente; es decir, en la
mejor tierra que le esté abierta sin pago de renta. Asi obtenemos
la ley del interés en una forma que muestra que es un corolario
de-la ley de la renta.

Podemos probar esta conclusién de otro modo, porque que el
interés tiende a disminuir a medida que la renta aumenta, pode-
mos verlo ficilmente si eliminamos los salarios. Para hacerlo, es
cierto que debemos imaginar un mundo organizado sobre princi-
pios totalmente diferentes. Sin embargo, podemos figurarnos lo
que Carlyle llama un “paraiso de locos”, donde la produccién
de la riqueza se verifique sin el auxilio del trabajo y dnicamente
por la fuerza reproductiva del capital; donde las ovejas lleven
en sus espaldas vestidos ya hechos, las vacas ofrezcan manteca
y queso, y las terneras, en cuanto lleguen al debido estado de
gordura, se trinchen por si mismas en bistecs y chuletas asadas;
donde las casas crezcan de semilla, y un cuchillo de caza arrojado
en el suelo arraigue y dé cosecha de cuchilleria surtida. Imagi-
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nemos algunos capitalistas transportados, con su capital en formas
adecuadas, a tal lugar. Manifiestamente ellos solos obtendrian,
como rendimiento de su capital, toda la riqueza producida por
éste, mientras ninguna parte del producto les fuera exigido como
renta. Cuando apareciese la renta, ésta se sacaria del producto
del capital, y a medida que aumentase, los beneficios de los
duefios del capital disminuirian necesariamente. Si imagindsemos
que el lugar donde el capital poseyese este poder de producir
riqueza sin el auxilio del trabajo, fuese de extensién limitada, por
ejemplo una isla, veriamos que, tan pronto como el capital hu-
biese aumentado hasta el limite que la isla pudiera sustentar, la
utilidad del capital se reduciria a una bagatela sobre su minimo
de simple reposicién, y los propietarios recibirfan casi todo el
producto como renta, porque la tnica alternativa que los capita-
listas tendrian seria arrojar su capital al mar. Si imaginasemos
que la isla estuviese en comunicacién con el resto del mundo, la
utilidad del capital se pondria al nivel de su rendimiento en otros
paises. El interés no seria mas alto ni més bajo que en otras
partes. La renta obtendria toda la ventaja, y la tierra de tal isla
tendrfa un gran valor.

En suma, la ley del interés es ésta: “La relacidén entre los sa-
larios y el interés es determinada por el promedio del poder de
incremento que el capital adquiere” por emplearse en formas
reproductivas. A medida que la renta suba, el interés bajard,
como bajardn los salarios, o serd determinado por el margen
del cultivo.”

He procurado investigar y aclarar Ia ley del interés con tanta
extension, més por deferencia a la terminologia y modos de pen-
sar actuales, que por verdadera necesidad de nuestra investigacion,
si no la dificultasen discusiones ofuscadoras. En realidad, la divi-
sién primaria de la riqueza en la distribucion es dual, no tripar-
tita. El capital no es mas que una forma del trabajo, y su distin-
cién del trabajo no es realmente otra cosa que una subdivision,
exactamente como lo seria la divisién del trabajo en experto y no
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experto. Nuestro examen nos ha llevado al mismo punto al que
hubiéramos llegado considerando el capital como una forma del
trabajo y buscando la ley que reparte el producto entre renta y
salarios, es decir, entre los poseedores de los dos factores: ma-
terias y fuerzas naturales, y esfuerzo humano —factores que por
su unién producen toda riqueza.




